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Softway fecha mais negocios até agosto de 2011 do que em todo
ano de 2010

Aumento é de 10% na guantidade de clientes
conguistados; Investimentos realizados pela
empresa sustentaram crescimento Soﬂ W ay

A Softway, lider na América Latina no segmento

de softwares para comeércio exterior, superou em

agosto deste ano o numero de clientes conquistados em 2010. Até este mas,
foram fechados contratos com 50 novos clientes, um aumento de 10% em relagac
a todo ano passado em apenas 8 meses de 2011. "Gracas a todo investimento que
temos feito nos dltimes anos, como abertura de filiais, criacdo de um programa de
vendas indiretas e fortes investimentos em marketing & vendas,; conseguimos
conquistar este numero significative™, afirma Menotti Antonic Franceschini Meto,
diretor-executivo da Softway. Entre os investimentos também esta a estruturacao
de um programa de canais de vendas e implantacdes e a reestruturacao do
departamento comercial da empresa, que colaboraram para este crescimento.

Menotti aponta que um dos fatores que também colaborou para esta conguista foi
o fato de o mercado consumir mais, em comparacac ao anc passado. "Cada vez
mais as empresas envolvidas com o comeércio internacional estdoc buscando
alternativas aos problemas estruturais brasileiros como o real supervalorizado e
gargales logisticos, ou seja, as empresas precisam ser mais efetivas nos processos
que dependam mais delas mesmos e nesse sentide temos sentide um crescimento
da procura por tecnologia de ponta que possam ajudar as empresas nesse
desafio”, explica.

A meta da empresa conguistada em 2010 era de 45 novos clientes fechando o ano
am questdo com 220 clientes/grupos econdmicos. Para 2011, ela esta em 752
deve ser batida até o final do.anc onde sera atingido. o numero de
aproximadamente 200 clientes. "Esses numeros estdo reforcando ainda mais a
lideranca da Softway no. mercado e, considerando gque normalmente o segundo
semestre tende a ser mais aguecido do que o primeiro, as perspectivas 530 as
melhores”, completa o executivo.

SOBRE A SOFTWAY 5. A.

Fundada em 1996 em Campinas/SP; a Softway 5. A. & uma multinacional brasileira
de soclucdes e software para comeércio exterior, lider no Brasil e em toda a América
Latina. Para atender a demanda das corporacdes para gerenciar atividades e
informacdes de comeércio exterior, a Softway possui um conjunto completo de
solugdes de software para operacao, controle e gerenciamento dos diversos
segmentos deste mercado, come importacdo, exportacdo, cdmbio, controle e
geréncia de regimes aduaneiros especiais propostos pela Receita Federal &
solucdes para Classificacdo Fiscal e Business Intelligence. Conheca mais sobre a
empresa acessando wwwi.softwaysa.com. [(Com Informacdes da Assessoria de
Imprensa)
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Radares Mais Lidos

* Hamburg Sod batiza porta-contéineres
“Santa Catarina™ em tapoa

# A DHL torna-se Unica proprietaria da
empresa Lifeconex

* Jamef incentiva a contratacdo de pessoas
com deficiéncia

* GEFCO estende acordo de
responsabilidade social a 24 subsidiarias

¥ GEFCO anuncia na Internet

* Softway fecha mais negocios até agosto
de 2011 do que em todo ano de 2010

* DHL =& prepara para o aumento da
demanda de medicamentos genéricos na
América Latina
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