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SOLUGOES PARA GESTAD DE CAMAIS

Softway bate meta de qualificacdo de parceiros

Empresa termina 2011 com 10 parceiros certificados com o selo Softway Channel Partner. Oz canais atuarde em vendas e implementacio das
zolucies da software-house
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A Softway, gue trabalha no segmento de softwares para comércio exterior, bateu a meta de 2011 para o programa de gualificacéo de canais ao
atingir 10 parceiros para vendas e implementacdo das socluctes da empresa no Brasil. “Com o sucesso do programa, pretendemos aumentar a
nossa cobertura no pais, chegando a todas as regides prestando servicos com uma grande gualidade e atendimento local, afirma Vinicius
Pacheco, gerente de canais e operacoes indiretas da empresa.

As empresas gue sdo qualificadas como parceiras receberam o selo Softway Channel Partner, além de todo suporte na parte de treinamentos e
certificacies oferecidos pela Universidade Corporativa, sem custos, disponibilizando todo um trabalho de inteligéncia de mercade em favor do
canal. “Temos uma equipe dedicada a area de canais para trabalhar em conjunto tanto com as frentes comerciais quanto na implementacdo/entrega
dos canais, geracdo de demanda através da nossa area de gualificacdo, acies de marketing compartihadas, bem como por meio de oufros
investimentos gue podemos fazer em conjunto com o canal conforme o business plan definido™, explica Pacheco.

O parceiro qualificado ndo precizsa pagar nenhum tipo de taxa anual, treinamentos ou cobranca de royalties. “Por outro lade ha a necessidade de
investimento com relacdo a formacio de uma estrutura focada na venda e entrega das soluctes Softway”, afirma o executive, “Acreditamos muito
no potencial do Softway Channel Partner®, completa.

Para ser um parceiro Seftway, a empresa deve ter no seu DNA tanto a venda come entrega de solucies de ERPs e solucies complementares ou
prestar consultoria ou servicos em comércio exterior com experiéncia em projetos de implementacao de softwares.
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